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EN ALTERNANCE : STAGES

SECONDE BAC PRO VENTE CONSEIL

OBJECTIFS -

» Vendre, conseiller, fidéliser
+ Participer a 'animation de la surface de vente
« Préparer I'entrée en 2me année du Baccalauréat Professionnel

PUBLIC CONCERNE ET PRE REQUIS :

= Aptitudes requises : présentation soignée, sens du contact, volonté de
s'adapter et une réelle passion pour le commerce.

* Entrée aprés une 3éme

» Entretien de motivation avec le jeune et sa famille

ACCESSIBILITE AUX PERSONNES HANDICAPEES :

Prise en compte des situations particulieres liées au handicap.

INDICATEURS :

v' Taux de satisfaction des apprenants 2024-2025 : 63%
v’ Taux de participation : 100% (16 éléves sur 16 ont répondu)

v' Taux de satisfaction des familles 2024-2025 : 100%
v" Taux de participation : 31% (5 familles sur 16 ont répondu)

v' Taux de satisfaction des entreprises 2024-2025:100 %
v' Tauxde participation: 15 % (15 entreprises sur 97 ont répondu)

COMMERCE — VENTE — CONSEIL
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COMMERCE - VENTE — CONSEIL

MODALITES ET DELAI D'ACCES :

* |nscriptions aupreés du secrétariat qui fixe un rendez-vous avec ['équipe
pédagogique

» La décision d'admission est prononcée au retour du dossier complet

= Laprésentation des bulletins scolaires des 2 derniéeres années est obligatoire

TARIFS 2025-2026

Demi-Pension Pension (internat)
1¢¢ année : 2096.50 € 1¢re année : 3006 €

Ces tarifs comprennent les frais de scolarité, le montant de I'adhésion a I'association,
les frais de restauration et dans le cas de la pension, les frais d’hébergement, les frais
de dossiers et les frais liés aux activités extérieures.

METHODES MOBILISEES :

= Alternance de cours en MFR et de stages en entreprise.

= Trois types de stages a effectuer : stage en vente (magasin de vente de tout
type), stage alimentaire (vente avec produits frais) et stage d’orientation.

= 23 semaines de stages en entreprises

1 an avec en moyenne, chaque année, 17 semaines de cours et 23 semaines de
stages en entreprise



PASSERELLES ET DEBOUCYIES :

= Soit en classe de 1¢" Baccalauréat professionnel Technicien Vente et Conseil
Alimentaire (sous statut scolaire et en alternance) dans un établissement
différent

= Soit en Baccalauréat professionnel Métiers du Commerce et de la Vente,
directement en 28me année (sous réserve de signature d'un contrat
d’apprentissage)

MODALITES D' EVALUATION :

Pas d’examen final.
Devoirs sur table et oraux en cours d’année.
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